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“Planning to distribute three
million copies of campaign speech
with photographs. Excellent
publicity opportunity for
photographers. How much are you
willing to pay to use your
photographs? Respond

immediately.”
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“ Appreciate opportunity but can
only afford $ 250.”
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Att forbereda sig infor forhandling

* Forbered, forbered, forbered...

* Anvand ett forberedelseschema

* Forbered tillsammans med andra
* Coachning

* Repetera
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Forberedelseschema

VART BATNA DERAS BATNA
VART RESERVATIONSVARDE DERAS RESERVATIONSV ARDE
ZOPA

VARA INTRESSEN DERAS INTRESSEN
1. 3 1. 3.

2 4, 2 4,
MOJLIGHETER

1. 3.

2 4,

KRITERIER

1. 3,

2 4,

FORSLAG Max. Efterstriavansvirt  Tillfredsstillande Min. Acceptabelt




Intressen

Mojligheter

Kriterier

BATNA

Forslag

Ordlista

Underliggande motiv:
onskemal, behov, bekymmer, rddsla

Moijliga 16sningar for dmsesidig vinning
Mattstockar anvands for att mata vad som ar

rattvist t. ex. marknadsvarde, minsta kostnad
etc.

Det bédsta alternativet till ett fardigtorhandlat
avtal

Foreslagna dverenskommelser fran endera part
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Utveckla ditt BATNA

Best Alternative To a Negotiated Agreement

?
L 7

“Ditt basta handlingsalternativ om ni inte kommer 6verens”
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Vad BATNA ar och vad det inte ar

Best Alternative To a Negotiated Agreement

* Enreservplan, inte en retrétt

* En referenspunkt, inte ett
reservationsvérde

* En styrka for dig, inte ett straff for dem

daar

ADVOKATBYRA



Utforma ditt BATNA

Brainstorma fram manga alternativ, utveckla
nagra, valj ett

Utveckla en rad BATNAs - fran
mellanliggande till slutgiltig

Leta efter kreativa alternativ - t.ex. medling

"BATNA =STYRKA”
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Utvardera deras BATNA

Best Alternative To a Negotiated Agreement

?
L 7

“Deras bdsta handlingsalternativ om ni inte kommer 6verens”
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GOr ratt forsta gangen
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STANNA upp och tank

* Lagg lika mycket tid pa att térbereda
dig som pa att tala

e Rikna till tio innan du svarar
* "Om jag forstar dig rédtt sa...”

* Taregelbundna “time-outs”

daar
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Hall inne din reaktion

* Observera din naturliga reaktion

* Identifiera dina “kénsliga punkter”

* "att ha” (mot "att vara”) sina kanslor
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Kartlagg parterna




[dentifiera intressenterna

* Deras inre bord (vilka dr dem?)
* Ditt inre bord (vilka &r ni?)

* Andra intressenter kan vara t ex.

staten, kommunen eller media

daar
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Din uppgift

Att hjalpa dem fatta

det beslut’g‘y_&il_!__gw_
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